
販路拡大サポートセミナー 
第３回マッチング商談会 ＆ 
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東 区 観 光 事 業 者 向 け 

セミナーではこちらの企業等が 

新たな顧客獲得につながるプラットフォームなどをご提案します！ 

企
業
等
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を
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し
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商談会場では 企業１２社と 
できるチャンス 個別商談 

事 前 申 込 で 商 談 希 望 を 受 付 中 ！ 
個別商談の枠に限りがございますので事前申込がオススメ(先着順) 

台 東 区 役 所 １ ０ 階 

台東区観光課 ０３－５２４６－１１５１ 主 催 

会 場 

日 時 

参 加 無 料 

令 和 ３年１０月６日 水 

１０：００～１７：２０ 

（９：３０開場） 

セミナーの詳細 

・事前申込は 

コチラから！ 

事前申込なく当日参加も可能！ 



01 はじめに 

02 セミナー会場 

概 要 

セミナー会場では、出展企業のうち９社が、参加者の販路拡大や新規顧客獲得に繋がる販売網のご

提案や各種サービスの利用方法をご紹介します。 

当日参加可 

（事前申込不要） 

質疑応答タイム有 

後日録画配信 

（事務局による録画撮影） 

９社×各２０分間 

● 受付でアルコール消毒・検温・健康チェック表への記入にご協力をお願いします。 

  ３７．５℃を超える場合は入場をお断りする場合がございます。 

● 会場内ではアルコール消毒・マスク着用を徹底していただきますようお願いいたします。 

● 個別商談ブースには飛沫感染防止シートを設置しています。 

● 会場内では飲み物を飲むことはできますが、食事はご遠慮ください。 

● 会場が密にならないよう１事業者につき原則２名までの人数制限を設けます。 

新型コロナウイルス感染症対策について 

出入自由 

 過去２回、区内観光関連事業者同士の新たな商品造成を目的としてマッチング商談会を開催してまい

りましたが、今回は新たな顧客獲得および販路拡大の後押しをする目的で区内事業者と連携実績のある

企業等にお越しいただき、 セミナーと個別商談を同時開催いたします。 

 「販路拡大サポートセミナー」では、企業等９社が登壇し、販路拡大や新規顧客獲得に繋がる販売網

のご提案や各種サービスの利用方法をご紹介します。 

 「個別商談」では、セミナー登壇事業者を含む１２社と直接商談できる場を設けます。※今までの商

談会とは違い、参加者同士をマッチングし商談の場を提供するものではございません。  

 出展企業１２社は、普段ならどこも接点を得る機会が難しい企業ばかりです。是非、今後も継続的な

経営を実現できるよう、新たなビジネスチャンス開拓の場としてご参加いただき、販路拡大・顧客獲得

に繋がる手段を新たに取り入れていただければと存じます。 



セミナー会場タイムスケジュール 

①１０：１０ 東日本旅客鉄道株式会社 
（ＪＲ東日本） 

①ＪＲＥ ＭＡＬＬって？ 

 地域にひろがる電子チケットサービスを開始します！ 

②会員数４０万人。 

 ＪＲＥ ＭＡＬＬの集客力とは？ 

③東京の、ちょっとだけ未来の景色 

 ＪＲ東日本が手掛ける「東京感動線」とは？ 

④山手線沿線のまちや人の魅力を伝える体験を 

 東京感動線と一緒に提供しませんか？  

②１０：４０ ベルトラ株式会社 
①ベルトラとは 

 いままで手掛けてきた事例 

 例：コロナ前 コロナ後 台東区観光事業者様との事例 

②新規サービス 

 クラウドファンディング Ｚｅｎｅｓ 

④１１：４０ 台東区産業振興事業団 

①「何か支援はないの？」「これからどうすればいいの？」 

 など経営に関するお悩みをお気軽にご相談ください。 

 経験豊富な中小企業診断士等が無料で相談対応いたします! 

②弁護士や弁理士などスペシャリストが経営をサポート。 

 無料で使える「ビジネス支援ネットワーク」とは？ 

③相談だけじゃない！ 

 各種助成金、 

 融資あっせん制度やセミナーでサポートします！  

③１１：１０ 株式会社リロクラブ 
①会員数６３８万人、全国１４,８００社が導入している 

 福利厚生代行サービス「福利厚生倶楽部」を活用した 

 集客アップ施策をご提案いたします！ 

②導入企業数Ｎｏ．１ 

 リロクラブが提供する「福利厚生倶楽部」とは？ 

③福利厚生ならではの提携メリットとは？   

⑤１３：００ 東武タワースカイツリー 
株式会社 

①入場券のセット販売  

「スカイツリー®エンジョイパック」の取り組みについて 

②教育旅行の展開  

 浅草⇔スカイツリー間の 

 教育旅行誘致の取り組みについて 

③東京スカイツリー情報  

 東京スカイツリー新商材紹介と 

 今後の取り組みについて  

⑥１３：３０ ロングランプランニング
株式会社（ＴＫＴＳ） 

①ＴＫＴＳって何？ 今日・明日のチケットが買える！ 

 ＮＹ発祥のディスカウントチケットストア。 

②あなたのお店の体験も！浅草文化観光センターで始まる 

 区内体験事業者の予約サービス。 

③ＴＫＴＳでは、登録料など初期費用は 

 一切無し。販売手数料１０％のみで、 

 日本全国最大１１店舗にて告知および販売可能。 

⑧１４：３０ スカイホップバス 
①乗り降り自由な周遊型観光バス 

 スカイホップバス東京とは？ 

 バスに乗るだけじゃない新たな観光サービス提供します! 

②地域の魅力発信にご協力をお願いします！ 

 サイトでお店、サービスを無料で紹介します! 

③スカイホップバスが目指すこれからの観光。 

 ガイドを活用したまち歩きサービス構想  

⑦１４：００

①地域発展の源は「旅行」にあり！ 

 旅行を通じて地域の価値を高めよう！ 

②地域に根差した商品造成が得意。 

 クラブツーリズムってどんな旅行会社？ 

③台東区との地域連携始めました 

 ～事例紹介・吉原ツアー、職人を撮る～ 

クラブツーリズム 
株式会社 

⑨１5：0０ 台東区ふるさと納税 

①返礼品の協力事業者を募集しています！ 

 本年スタート、台東区のふるさと納税。 

②私のお店の商品は対象になるの？ 

 徹底解説・ふるさと納税制度。 

③これだけは押さえたい！ 

 ふるさと納税最新トレンド。  

上記９社以外にこちらの企業とも 

＼個別商談できます／ 

詳細は次のページ 



03 個別商談会場 

事前マッチングをお申込いただきますと、ご希望する企業との商談時間を事務局が優先的に確保い

たします。右のＱＲコードを読み取り、９月２６日（日）までにお申し込みください。 
 ※先着順です 

 ※マッチング希望先は第３希望まで受け付けます 

 ※申込数や申込順によっては、希望どおりにマッチングできない場合もございます 

 ※商談時間の指定はできません 

 ※出展企業１２社以外（参加者同士）とのマッチングは行いません 

限られた時間の中で実りのある商談とするために、自社パンフレットやセールスシートなどをご持参いた

だくか、ＨＰをご案内するなど、できるだけ自社の商材をアピールできる資料をご用意ください。 

 

✓基本情報（場所／定休日／営業時間／問合せ先） 

✓取扱商品（価格／取扱時期／受入人数） 

✓アピールポイント（他社との違い／実績／サービス内容） 

✓客層やターゲット層（国内海外比率／年齢層／属性） 

名刺（受付用＋商談用） 

事前マッチング申込期限 

概 要 

個別商談会場では、出展企業１２社（セミナー登壇者９社＋３社）と商談できる場を設けます。 

基本的に参加者自身から出展企業にお声掛けする形でご商談を進めていただきますが、 

ブース数及びコマ数に限りがございますので、希望先とご商談できない場合がございます。 

そこで、事前マッチング希望調査(要申込)を受け付けておりますので是非ご活用ください。 

事前マッチング（要申込） 

持ち物 

☑ パンフレット等自社の商材が分かる資料 ☑ 

事前マッチング可（要申込） 

【出展企業空時間早見表】 

配布予定 

９/２６ 
（日） 

まで 

１０/１ 
（金） 

１０/６ 
（水） 

マッチング結果通知 当日 
キャンセルはお控えください 

事前申込はこちらから 

１社あたり２０分間 

当日参加可 



04 会場レイアウト 



05 タイムスケジュール 


